—>ACCOMPAGNEMENT
A LA TRANSMISSION
DE FERMES

Prendre le temps,
c'est reussir a trans

Pourquoi, quand
et comment
se faire accompagner ?

Abioso}

agriculrure biologiue solidaire

POURQUOI CHOISIR ABIOSOL ?

Ve

du projet,

Un dispositif singulier, pensé pour vous

Abiosol vous accompagne dés 'émergence
de vos premiers questionnements :
* en prenant en compte la dimension émotionnelle

* en assurant un accompagnement relationnel
du tandem cédant-e-repreneur-euse,

» en mobilisant les outils propres & ses structures
membres : portage foncier par Terre de Liens,
test d’activité avec Les Champs des Possibles...

Un accompagnateur expérimenté
Fort de 15 ans d’expérience, Abiosol

W accompagne plus de 200 porteur-euses

! de projets agricoles par an et dispose
d’une expertise solide sur 'ensemble

des étapes de la transmission.

Abiosol est habilité a porter le dispositif
cédant repreneur financé par la Région.

Une vision engagée
Abiosol s'investit pour
le renouvellement
des générations
agricoles et contribue
& I'émergence de
solutions en faveur
de la'transition
écologique

de I'agriculture.

Un accompagnement
multidisciplinaire

Abiosol mobilise

les expertises de ses
structures membres
et travaille en étroite
collaboration avec
les collectivités
territoriales et les
institutions publiques.
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Prenez rendez-vous :
la premiére rencontre
est gratuite

et sans engagement

CONTACT
transmission(@abiosol.org

0645644111

Création graphique Estelle Schoen I Photos © Alexandra

PARTENAIRES §
FINANCEURS
Hoar AR




TRANSMETTRE SA FERME
QUELS ENJEUX 7

4 )

Transmettre sa ferme,
c’est bien plus que céder un outil de travail...

» Cest assurer la pérennité d’années d’efforts
et de savoir-faire.

« Cest choisir & qui confier un patrimoine chargé
de sens.

« Cest participer au maintien de territoires
ruraux vivants.

C’est un processus structuré par étapes,
de multiples questions & traverser,

impliquant des acteurs aux compétences variées.
. J
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Anticiper pour mieux transmettre

La transmission n'est pas un événement,
c’est un processus, parfois long et
complexe. Pour se donner le temps de
trouver le ou les bon-nes repreneur-euses,
mieux vaut s'y prendre tot.

Il n’est jamais trop t6t pour y penser

et étre accompagné.

. J

Chaque transmission est unique:
a chacun-e son calendrier,
a chacun-e son tempo...

Des premiers questionnements
jusqu’a la finalisation de la cession,
Abiosol vous accompagne

en rendez-vous individuels

ou sur des temps collectifs,

selon vos besoins.

Abiosol propose un premier rendez-vous
gratuit pour faire le point sur U'état de votre réflexion
et définir vos besoins.

L’ACCOMPAGNEMENT PROPOSE PAR ABIOSOL

Notre role :
faciliter la relation
cédant-e
-repreneur-euse

et vous aider

a naviguer entre
les acteurs
institutionnels

~ Structures
d’accompagnement
technico-économique

Collectivités
territoriales

Centres
de gestion
et conseils
juridiques

Collectivités
territoriales

Experts
fonciers

Institutions publiques
de contrdle du foncier

Structures publiques
ou privées
de portage du foncier

Propriétaires terriens

Mutualité
Sociale
Agricole

Services
déconcentrés
de UEtat

Notaires

-5 ANS -10 ANS

-3 ANS

-2 ANS

-1 AN

® Réfléchir

Ma ferme est-elle transmissible,
et dans quelles conditions ?
Quel projet pour moi

aprés la transmission 7

@ Organiser

Quel profil de repreneureuse
rechercher 7

Quels scénarios de reprise
pour mon outil de production ?

@ Préparer

Dois-je vendre ou louer ?
Comment trouver
les personnes intéressées ?

Rencontrer,
choisir lella
repreneur-euse

A quel prix céder ma ferme ?
Puis-je continuer & habiter
sur place ?

@ Deécider

Quelles démarches administratives
pour ma cessation d'activité ?
Comment organiser une passation ?

@ Concrétiser

Comment accorder mon calendrier
avec celui de linstallation ?

@ Aboutir

0 Envisager tous les possibles

- Sinformer sur les démarches & suivre
- Echanger avec d'autres cédantes et porteur-euses de projet.
+ Elaborder un plan d'action / rétroplanning

(V). Réunion d'information, guide de la transmission,
== accueil individualisé, café transmission

e Faire émerger son projet

* Imaginer des scénarios variés

- Se former sur les différents aspects de sa transmission
+ Travailler la transmissibilite

* Penser la stratégie fonciére du projet de transmission

- Se préparer au changement de vie et prévoir la suite

Rendez-vous individuels, diagnostic de la ferme, intervention
i) d'étudiant-es en BPREA, formation (aspects psycho-
sociaux, valeur de la ferme, évaluation des besoins financiers)

0 Trouver sonlsa repreneur-euse

+ Communiquer sur son projet de transmission, savoir présenter sa ferme
* Rencontrer lella repreneur-euse

- Se préparer 4 laltérité

+ Anticiper les changements possibles

.. Aide a la rédaction et diffusion d’annonce,
™ grganisation de visite

o Construire un projet avec le/la repreneur-euse

+ Travailler sur la ferme avec lella repreneur-euse
+ Construire ensemble [avenir de a ferme

- Sorganiser dans les démarches administratives
- Structurer les engagements mutuels

(V). Espace-test, médiation, accompagnement relationnel, aide
— 4 la négociation, 4 la transmission des débouchés (dont AMAPs)



